
⑤ 해결책 의뢰 및 전

문가 상담 요청, 의뢰비 

② 사업 계획서 작성 

후 제출 

⑥ 전문가 견해 요청 

및 의뢰비 지불 

① 사업 계획서 

양식 제공 

④ 문제점 제공 ③ 검토 

⑦ 소개비 

⑧ 상담 및 해결 방안 제공 

Team: 희봉 

 

1. 비즈니스 모델 도식화 (플랫폼형/ 정보선택방법/ 선택형/ 선택형 정보제공 플랫폼) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2. 핵심가치제공 

 창업을 하고자 하는 사람들의 시간을 단축 시켜줄 수 있다 

 혹은 창업 아이템을 팔려고 하는 이들에게 시장을 열어준다 

 

3. 수익공식 

 고객에게 무료로 검토 후 문제점을 제공한다 

 사업 아이템 대리 판매의 수수료 

 고객이 전문적인 해결책 요구 시 드는 비용의 수수료 

 전문가 들에게 고객 소개비를 받는다 

4. 핵심자원 

 고객의 수 

지금 바로 
창업 

(고객) 

전문가 



 전문가들과의 connection 

5. 고객분류 

 1차고객: 창업을 시작하려는 사람 

 2차고객: 사업아이템 팔려는 사람 

 3차고객: 전문가들 

6. 유사비즈니스 사례 

 cardoc 


